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YLIVIESKA Sisustusgalleria 
aukaisi ovensa saman tien, 
kun yrityksen nuori toimi­
tusjohtaja Tommi Palo­
ranta valmistui tuotanto­
talouden insinööriksi puoli 
vuotta sitten. Opinnoissa 
tulivat strategiat ja liiketoi­
minnan suunnittelu teori­
assa tutuksi. Omassa yri­
tyksessä niitä sovelletaan 
nyt käytäntöön. 

Sisustuksesta kiinnos­
tuneita asiakkaita on riit­
tänyt, eikä yrittäjäksi ryh­
tymisessä ole ollut katu­
mista. 

Veljensä Teemu Palo­
rannan kanssa perustaman 
liikeyrityksen tuoteiinjoina 
ovat taide ja sisustuksen 
design-tuotteet. Teemu ja 
Tommi Palorannan sisus­
tustaulujen lisäksi kuvatai­
teessa löytyy muun muassa 
grafiikkaa. Valikoimissa on 
taiteen lisäksi kotimaisia 
tunnelmavalaisimia, tans­
kalaisia yksilöllisiä käyt­
töesineitä sekä muita si­
sustuselementtejä, joissa 
silmäkin lepää. Liikkeen 
valikoima kootaan suoma-

laisesta ja skandinaavisesta 
muotoilusta. 

- Sisustustuotteiden ja 
taiteen kesken haetaan 
koko ajan toimivinta suh­
detta. Se elää kysynnän 
mukaan. 

Ylivieskan liike oli vasta 
alkumetreillä, kun saman 
tien oli käytännön syistä 
ryhdyttävä miettimään laa­
jentamisen mahdollisuuk­
sia. Kärkkäisen laajenta­
essa Lahteen Sisustusgalle­
ria päätti lähteä mukaan. 

Yrityksen sijainti Kärk­
käisen kauppakeskuksessa 
on Tommi Palorannan mu­
kaan oleellista sisustuksen 
erikoisliikkeen menestymi­
selle Ylivieskan seudulla. 
Siksi kauppakeskuksen 
mukana laajentaminen 
tuntuu luontevalta. 

- Iso osa asiakkaista 

Nykytaide ja sisustustuot­
teet ovat nuorten yrittä­
jien liikeidea. Ylivieskan 
liikkeessä tapaa Tommi Pa­
lorannan. 

löytää meille ohimennen 
kauppakeskukseen tulles­
saan. Asiakkaista suurin 
osa tulee muualta, ympäri 
Suomen. Kesällä matkaili­
jat lisäävät kävijämäärää. 

Toronto tuli kauppa­
paikkana ajankohtaiseksi 
graafiseen suunnitteluun 
kouluttautuneen Teemu 
Palorannan muutettua Ka­
nadaan vaimonsa kotiseu­
dulle. Yrityksen kolman­
nesta liikkeestä tulee Tee­
mun työpaikka, johon 
avuksi palkataan paikalli­
nen työntekijä. Liikehuo­
neisto on jo katsottuna. 

Suomalainen ja skan­
dinaavinen muotoilu on 
Kanadassa arvostettua ja 
Teemu näkee sille olevan 
kysyntää. Omat taulut saa­
vat jalansijaa näyttelyiden 
kautta ja ovat herättäneet 
kiinnostusta. Uusien suku­
laisten paikallistuntemus 
on vienyt laajennussuun­
nitelmia eteenpäin harp­
pauksin. 

Ulkomaille laajentami­
nen ei muodostu Tommil­
Iekaan kynnykseksi. Useat 
kansainväliset vaihto-opis­
kelijajaksot tekivät tekivät 

elämää ja ihmisiä tutuksi 
ympäri maailmaa. 

- Eihän tämä ole parasta 
aikaa laajentaa, mutta ede­
tään pienellä riskillä. 

Yrittäjävanhempien tieto 
ja tuki on ollut Tommi ja 
Teemu Palorannalle tär­
keä. Toisaalta yrittäjän elä­
mäntapaan on kasvanut jo 
kotona. 

- Siltikin yrittäjän no­
peatempoiseen päivään on 
joutunut opiskelun jälkeen 
opettelemaan. Tilaisuus on 
nähtävä hetkessä ja siihen 
on uskallettava tarttua. 

Yksituumaiset veljekset 
näkevät kansainvälistymi­
sessäkin mahdollisuuden. 

Yksi asia yrittäjän ensi­
askelissa Tommi ja Teemu 
Palorantaa ihmetyttää. 
Niin paljon kuin nuoria 
patistetaan yrittäjiksi, ra­
hallista apua ei valmiista 
suunnitelmista huolimatta 
ole osunut kohdalle. Haku 
on aina päätynyt jonkinlai­
seen tukiviidakon porsaan­
reikään. Monia se saattaisi 
latistaa. 

- Onneksi potkua on löy­
tynyt ilman avustuksiakin. 


